Der unabhdngige
Versicherungsmakler

ein spannender, herausfordernder

Beruf mit Zukunft

Unser neuer Webauftritt

www.neurauter-versichert.at

Tag der offenen Tiir

wir feiern unser 10-jahriges Bestehen

neurauter . versichert

... ihr makler!
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Liebe Kundin! Lieber Kunde!

10 Jahre ,neurauter-versichert“! Ein
guter Anlass fiir einen Riickblick und
eine Vorschau

Sofingesan...

1982 begann ich meine Tatigkeit als Versicherungs-
berater fiir die Grazer-Wechselseitige-Versicherung.
Damals waren Produkte und Primien der Gesell-
schaften noch sehr dhnlich. Im Laufe der Jahre
inderte sich das. Jede Gesellschaft entwickelte ihre

speziellen Starken.

Als angestellter Versicherungsbera-
ter konnte und musste ich meinen
Kunden immer die Produkte der
Grazer anbieten. Unabhingig da-
von, ob sie im Vergleich zu anderen
Gesellschaften passend und gunstig

oder weniger gut geeignet waren.

Versichern ist Vertrauenssache!
Mein Schritt 1999 in die Selbstin-
digkeit als unabhingiger Versiche-
rungsmakler war eine konsequente
Entscheidung. Ich wollte alle Vortei-
le, die der Versicherungsmarkt
bietet, uneingeschrankt an meine Kunden weiterge-

ben kénnen.

So ist die Zahl der Kunden und mit ihnen die der

Mitarbeiter in den letzten 10 Jahren stetig gestiegen.

Mittlerweile besteht unser Team aus mehr als 10
Personen. Jeder im Team leistet mit seinen persénli-
chen Stirken einen entscheidenden Beitrag zu Threr
Sicherheit.

Das konnen Sie in Zukunft von uns erwarten.

Ehrlichkeit, Offenheit, Seriositit und persénliche
Wertschitzung fir unsere Kunden und Partner, die
Verbundenheit zur Region sind fir mich und fir

meine Mitarbeiter nicht nur Schlagworte.

Diese besonderen Werte versuchen wir Tag fur Tag
in unserer Arbeit umzusetzen. Dabei orientieren wir
uns an einem einfachen Prinzip: Die
Aufgaben vor Ort ehrlich und gut fiir
die Menschen zu lgsen - mit Haus-

. verstand und Herz!

In den kommenden Jahren sollen
Sie, liebe Kundin, lieber Kunde noch
deutlicher unsere aktiven Bemithun-
gen spiren. Jeder Euro Threr bezahl-
ten Versicherungspramie soll optimal
in Ihre personliche Sicherheit inves-

tiert sein.

Ich und mein Team sagen Ihnen ein herzliches

Dankeschon fiir Ihr Vertrauen.

Allen Partnern ein Dankeschén fiir die Zusam-

menarbeit und Ihre Unterstiitzung.
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Versichern ist Vertrauenssache!

Ihr perséonlicher Versicherungsberater ist
Ihr direkter Ansprechpartner und berdt
und betreut Sie vor Ort.

Im Hintergrund stehen verschiedene Teams an Ihrer
Seite. Das Thema ,Versicherung® ist so umfangreich
und vielfaltig, dass eine sehr gute Qualitat der Bera-
tung und Betreuung nur durch eine Aufteilung der
anfallenden Arbeiten und eine Spezialisierung auf

Teilbereiche sichergestellt werden kann.

Wir sind bemiiht, unser Wissen und unsere Erfah-
rung jeden Tag noch wirkungsvoller zu Threm Vorteil
einzusetzen. Dabei garantieren wir Ihnen unser
volles Engagement, Verantwortungsbewusstsein und

Gewissenhaftigkeit.

Standiges Lernen und Weiterbildung sind fiir uns
selbstverstindlich. Dadurch garantieren wir [hnen
aktuelles Fachwissen und Kompetenz auf dem neues-
ten Stand. Nur so konnen wir fiir Sie die anstehenden

Herausforderungen angehen und kundenorientierte

Loésungen ausarbeiten.

Neben den fachlichen Qualifikationen achten wir
auch auf die sozialen Kompetenzen. Freundlichkeit
und Hilfsbereitschaft sind uns dabei sehr wichtig.
Wir sind gerne fir Sie da und nehmen Ihnen nach
Moglichkeit alle Erledigungen im Zusammenhang

mit Ihren Versicherungen ab.

Wenn Sie sich als Kunde bei ,neurauter-versichert*
gut aufgehoben und sicher fithlen, haben wir unser
Ziel erreicht. Dieser Anspruch motiviert und stirkt
uns jeden Tag!

Unsere Teams im Einsatz fur Ihre Sicherheit

Die Absicherung betrieblicher Risiken erfordert spezielles
Know-how. Wir arbeiten téglich fiir unsere Gewerbekun-
den mafgeschneiderte Versicherungslésungen aus. Dabei
ergianzen wir die Standardlésungen der Versicherungsge-
sellschaften um jene Punkte, die eine optimale Risikoabsi-

cherung fur Thren Betrieb gewahrleisten.

Fiir Privatkunden gibt es ein uniiberschaubares Angebot
an Versicherungslésungen. Wir erfassen gemeinsam mit
Thnen Thre derzeitige Risikosituation und suchen dann aus
der Fiille der Angebote die fiir Sie besten Produkte aus.
Danach wickeln wir alles weitere direkt mit den jeweiligen
Gesellschaften ab.

1220 Schadensfille haben wir im Jahr 2008 fiir unsere
Kunden abgewickelt. Die jahrelange Erfahrung und die
genau Kenntnis des Kleingedruckten sichern Ihnen jene
Leistungen, die Thnen im Schadensfall auch tatsichlich

zustehen.
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sis — sicher ist sicher! Eine aktive SiZ

Versicherungsbetreuung zahlt sich aus.

Wir alle tragen Verantwortung gegen-
tiber uns, unserer Familie oder unserem
Betrieb. Beim Eintritt unvorhergesehe-
ner Ereignisse schiitzen getroffene Vor-
sorgemafSnahmen.

Ein Teil dieser Vorsorgemafinahmen sind Versiche-
rungen. Im Schadenfall sollen sie den finanziellen
Verlust ersetzen. Versicherungen kosten Geld. Geld,
fur das Sie hart arbeiten miussen.

Damit bei Schadenseintritt die Versicherung auch
tatsichlich den gesamten Schaden ersetzt, ist eine
professionelle Betreuung Thres gesamten Versiche-
rungspaketes notwendig. Dies setzt voraus, dass wir
als Thr Versicherungsmakler und Sie als unser Kunde

vertrauensvoll zusammenarbeiten.

Was verstehen wir von ,,neurauter-versichert*

unter professioneller Betreuung?
Veriinderungen im personlichen Umfeld

Nach Abschluss Ihres Versicherungspaketes kénnen
sich Veranderungen in Threm persoénlichen Umfeld
ergeben. Oft erfordern diese eine entsprechende
Anpassung der Versicherungsvertrige. Mit einem
jahrlichen Check stellen wir sicher, dass Thre Vertrage

noch zu Threr aktuellen Situation passen.
Veriinderungen der Versicherungsangebote

Auch Versicherungsprodukte und Pramien dndern
sich standig. Was heute ein optimales Preis- und Leis-
tungsverhaltnis darstellt, kann bald schon tiberholt
sein. Deshalb sollen Thre Versicherungsvertrage nicht
nur optimal auf Thre persénliche Situation abge-
stimmt sein, sondern IThnen auch die aktuellen Vor-
teile des Angebotes am Versicherungsmarkt bieten.

Eine aktive Betreuung uber den Vertragsabschluss
hinaus ist eine grof3e Herausforderung jeder professi-
onellen Versicherungsberatung und muss gut organi-

siert und geplant sein.

sicher ist sicher

So denken unsere sis-Kunden ...

Petra Schmidlechner:

Aus unseren gesammelten Erfahrungen haben wir
fiir Sie das ,,sis-Betreuungssystem“ ausgearbeitet.
Dieses Betreuungssystem garantiert Ihnen folgen-
de Leistungen fiir Ihre personliche Sicherheit:

m  Gemeinsam mit Thnen behalten wir Ihre

personliche Situation im Auge.

m  Vorteile durch Veranderungen am
Versicherungsmarkt geben wir aktiv an Sie weiter.

Konnten wir Ihr Interesse an dieser Betreuung
wecken? Wir informieren Sie gerne ausfihrlich in

einem persénlichen Gesprich.

A
3
—

.'
L (%

. ™
s
=

Uberblick der Leistungen aus dem
»Sis-Betreuungssystem

Priifung lhrer Kfz-Versicherung

hinsichtlich mdéglicher Leistungs- und/oder Pramienvorteile

Informationsbrief

[ Polizzentbersicht mit aktualisierten Pramien
I Selbstcheck fur Ihre Sicherheit

Wahrung aller Termine

" Durchfiihrung der vereinbarten Anderungen durch

,heurauter-versichert”

Service-Fixtermin
Mit lhrem persénlichen Berater

Besprechung der Vertrage anhand der aktualisierten
Polizzenuibersicht

Erneute Risikoanalyse und bei Bedarf Anpassung
lhres Versicherungskonzeptes an die neue Risikosituation

Aktualisierung der Polizzenmappe durch lhren Betreuer
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Erstes Folgejahr
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Drittes Folgejahr
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Wodurch zeichnet sich ,neurauter-
versichert” als unabhdngiger
Versicherungsmakler aus?

Als unser Kunde profitieren Sie von folgenden
Leistungen:

Unabhiingigkeit gegeniiber von Versicherungsge-
sellschaften

Wir haben bei unseren Entscheidungen keine Inter-
essen von Versicherungsgesellschaften zu bertcksich-
tigen. Wir kénnen vollig unabhangig agieren. Unsere
Arbeit ist einzig und allein auf die Vorteile fur unsere

Kunden - unsere Auftraggeber - ausgerichtet.

So verteilen sich die Pramien unserer Kunden
derzeit (Stand 01.09.2009) auf die verschiede-
nen Gesellschaften:

Donau:18 %

" Generali: 16 %

UNIQA: 12 %

Freier Marktzugang

Als unabhingiger Versicherungsmakler kénnen wir
unseren Kunden fast alle am freien Markt erhaltli-
chen Versicherungs- und Vorsorgeprodukte anbieten.
Wir sind bestrebt, Produkte und Lésungen von 6ster-
reichischen Gesellschaften zu vermitteln.

Kontinuierliche Marktbeobachtung

Der Versicherungsmarkt veridndert sich laufend.
Damit wir tiber die Entwicklungen immer aktuell
Bescheid wissen, ist eine kontinuierliche Marktbe-
obachtung notwendig. Jeder unserer Mitarbeiter hat
eine zugeteilte Sparte, fur die er den Markt beobach-
tet. Die entsprechenden Erkenntnisse fliefien sofort
in die tagliche Arbeit fir unsere Kunden ein. ,neurau-
ter-versichert” ist auch Mitglied einer Maklervereini-
gung. So kénnen wir zusitzlich auf das Wissen und
die Erfahrung unserer Kollegen zurtickgreifen.

Ganzheitliche Beratung, bedarfsorientierte
Losungen

Wir machen eine umfassende Erfassung der Risiko-
situation des Kunden. So erkennen wir den Versi-
cherungsbedarf. Aus dem Ergebnis dieser Analyse

entwickeln wir ein ganzheitliches Konzept.

Wir empfehlen unseren Kunden immer jene Versiche-
rungsprodukte, welche die meisten Vorteile bieten
und fir die Absicherung der aktuellen Lebenssituati-

on am besten geeignet sind.

Vergleichbarkeit von Angeboten - Transparenz
gegeniiber dem Kunden

Bis zur Deregulierung des Versicherungsmarktes
Anfang der 90er Jahre waren Produkte und Pramien
der osterreichischen Versicherungen gut vergleich-
bar. Danach dnderte sich die Situation grundlegend:
Staatlich geregelte Versicherungsbedingungen gibt
es nicht mehr. Jede Gesellschaft gestaltet seither die
Bedingungen zu den einzelnen Produkten nach ihren
Vorstellungen. Dabei entscheidet oft das Kleinge-
druckte iiber die Leistung im Schadensfall.

Wir sprechen mit unseren Kunden nicht nur tiber die
unterschiedlichen Pramien, sondern vor allem iiber
die wesentlichen Vor- und Nachteile des Leistungs-
katalogs. Wir erklaren die Versicherungsbedingun-
gen und machen auf wichtiges im Kleingedruckten
aufmerksam.

Optimierung von Preis und Leistung

Wir wollen unseren Kunden méglichst optimale Lo-

sungen bieten. Diese sind mit Standardprodukten in
vielen Fillen nicht zu erreichen. Deshalb verhandeln
wir mit den Versicherungsgesellschaften, um zusitz-

liche Vorteile fiir unsere Kunden zu erreichen.
Arbeitet ausschliefilich im Interesse des Kunden

Das Maklergesetz verpflichtet uns, ausschlieflich die
Interessen unserer Kunden zu vertreten. In unseren
Gesprachen und Verhandlungen mit den Versiche-
rungsgesellschaften - gerade im Schadensfall - mis-
sen wir uns oft stark machen und mit Hartnackig-
keit die Interessen und die Rechte unserer Kunden
durchsetzen.

Ein Ansprechpartner in allen Versicherungsfragen

Wir sind der direkte Ansprechpartner fiir unsere
Kunden. Wir erfassen alle Versicherungsvertrage und
koénnen somit bei jedem Anliegen unserer Kunden
umgehend die notwendigen Schritte veranlassen.

Haftung fiir Beratungsfehler

Im Gegensatz zum angestellten Versicherungs-
Auflendienstmitarbeiter und dem Generalagenten
haften wir unseren Kunden gegeniiber fiir einen
eventuellen Beratungsfehler direkt. Da jeder unserer
Mitarbeiter bestrebt ist, seine Arbeit mit grofiter
Sorgfalt zu erledigen, gibt es solche Fille zum Gluck
sehr selten. Fiir uns selbst haben wir dafiir eine
Vermégensschadenshaftpflicht-Versicherung abge-
schlossen.
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 heurauter-versichert”in neuem
modernem Kleid im Internet.

Wir leben in einer Zeit, in der jede Information zu
jeder Zeit verfiigbar sein soll. Unser Leben ohne
Internet ist kaum mehr vorstellbar.

Dieser Entwicklung wollen wir als Unternehmen
Rechnung tragen. Ab 23.10.2009 erscheint unsere
Homepage in einem neuen modernen Kleid. Wir
haben sie anwenderfreundlich, iibersichtlich und

informativ gestaltet.

Machen Sie sich ein Bild davon:

Wir sind tiberzeugt, dass wir interessante Informati-
onen fiir Sie haben.

Wir geben Thnen einen ndheren Einblick in unser
Unternehmen. Erfahren Sie, nach welchen Prinzipien
wir die Anliegen unserer Kunden tagtéglich bearbei-
ten. Mochten Sie genaueres tiber die Aufgaben eines [
unabhingigen Versicherungsmaklers wissen?

Wer sind die Mitarbeiter bei ,,neurauter-versichert?
Wie sind die Aufgaben in den einzelnen Teams
verteilt? Was interessiert unsere Mitarbeiter abseits
ihres Berufs? Mit welchen Partnern arbeiten wir

zusammen?

Die Antworten zu den Fragen und vielen weiteren

Themen finden Sie auf unserer neuen Homepage!

Abonnieren Sie unseren kostenlosen
NEWSLETTER!

Er gibt Ihnen ausschlieflich wichtige, topaktuelle
Informationen zum Thema Sicherheit. Wir schreiben
Ihnen NUR, wenn wir eine Neuigkeit als sehr
interessant und wichtig erachten.

Alle anderen Neuigkeiten finden Sie laufend unter
»,News"“ auf der Homepage!

,.Temehmeﬂ

Das Team

5N itun
Geschaftslgiiing
Team Privat Unden

Team Gewerbekunder!

Team Schadensfalle




Testen Sie sich selbst!

Frau MMag. Morandell - VitalCoach der

Uniqa Versicherung - ist ab 10.00 Uhr fiir Sie da! |
MFZ-Scheibe
Ein spannender Reaktions- und Balancetest.

Kinder kénnen sich dabei mit ihren Eltern messen!
Wir feiern mit Ihnen gemeinsam die ersten I-Sence
10 Jahre ,neurauter-versichert”. Wie veranderte sich Thre Leistungsfahigkeit bei J a r e
Machen Sie sich ein Bild von unseren Biirordumlich- An- bzw. Entspannung? §
keiten und lernen Sie unsere Mitarbeiter persénlich »VitalBilanz“
kennen. Werfen Sie einen Blick auf unsere Arbeits- Wissenswertes tiber aktive Gesundheitsvorsorge
welt. Wir zeigen Thnen, wie wir Angebote berechnen, fir Mitarbeiter — speziell fir Unternehmer!
Vertrige verwalten und Schadensfalle bearbeiten.
Mochten Sie wissen, nach welchen Grundsitzen wir Merken Sie sich den 23. Oktober vor!
Versicherungskonzepte erstellen? Wir informieren Wir erwarten Sie gerne ab 10.00 Uhr.
Sie gerne iiber den Nutzen einer unabhingigen, pro- Feiern Sie gemeinsam mit uns ein tolles Fest!
fessionellen Versicherungsberatung. Wir freuen uns auf Sie!

Weiters haben wir fiir diesen Tag die zwei wichtigsten
,Gesundheitsversicherer® Osterreichs gewinnen kon-
nen. Denn fiir uns stehen Sie als Mensch im Mittel-
punkt unserer Arbeit. Thre Gesundheit und Vitalitat
sind uns ein wichtiges Anliegen.

Herr Dr. Ulmer wird Ihnen
von 12.00 bis 17.00 Uhr einige priiventive
Gesundheitsmafinahmen vorstellen:

Shiatsu

Moxatherapie

Schrépfen

Akupunktur
TCM (traditionelle chinesische Medizin)
5-Elemente-Kiiche.
Dies ist ein Beitrag der Merkur
Versicherung.



Die Versicherungsgesellschaften -
unsere starken Partner fiir unsere Kunden

Unser kontinuierliches Wachsen in den
vergangen 10 Jahren war auch durch
unsere gute Partnerschaft mit den Versi-
cherungsgesellschaften maglich.

Gute Partnerschaften zeichnen sich dadurch aus,
dass auch bei unterschiedlichen Meinungen konse-
quent und fair nach einer Lésung im Sinne aller Be-
teiligten gesucht wird. Diese Partnerschaften finden
wir mit den Versicherungsgesellschaften in Tirol.
Gemeinsam konnten wir zahlreiche schwierige Fille
im Sinne unserer Kunden positiv und zu aller Zufrie-
denheit erledigen.

So gebuihrt unser Dank allen Partnern, mit denen wir
in den vergangen 10 Jahren zusammengearbeitet
haben! Ohne Sie kénnen wir die Arbeit fir unsere
Kunden nicht in der gewtinschten und notwendigen
Qualitat erfillen.

Fiir die néichsten 10 Jahre wiinschen wir uns
weiterhin eine vertrauensvolle und erfolgreiche
Zusammenarbeit zum Nutzen unserer
gemeinsamen Kunden.

Vor nunmehr 10 Jahren habe ich Bernhard Neurauter zum ersten Mal bei einem Termin getroffen, Damals
fand unsere Besprechung noch im Cafe Kristall statt. Bernhard war kurz vor dem Sprung in die Selbststan-
digkeit bei ihm. Schon damals war mir klar, dapp wir gemeinsam gute Geschafte machen kénnen und auch
machen werden.

Das Geschdaftsverhdltnis zum Biro Neurauter hat sich kontniuierlich entwickelt und der Erfolg der Part-
nerschaft stellte sich auf beiden Seiten ein. Gemeinsam konnte so manche Klippe im alltaglichen Markt
genommen werden, und gemeinsam wurde Losungen flr unsere Kunden erarbeitet werden. Auch fir die
Zukunft steht die UNIQA Versicherung als verldsslicher Partner bei allen Produktlésungen gerne zur Ver-
figung um so die Zusammenarbeit auszubauen und weiter zu festigen. Im Namen der UNIQA Versicherung
AG und als Leiter des Maklerservice darf ich dem Versicherungsbiro Neurauter und im speziellen Bern-
hard Neurauter recht herzlich zu den vergangenen 10 erfolgreichen Jahren gratulieren und wiinsche Ihm,
und seinem Team auch flr die Zukunft viel Erfolg und weiterhin gute Geschafte.

Nikolaus Moll, Leiter Maklerservice Tirol fiir UNIQA Versicherung

Herzlichen Glickwunsch!
Wir gratulieren dem gesamten Neurauter-Team zu 10 Jahren erfolgreicher Versicherungsarbeit!

Das Unternehmen Neurauter ist bereits seit 1999, das heift von Beginn an, kompetenter und verldsslicher
Partner der Merkur Versicherung. Vertrauen ist in der Versicherungsbranche besonders wichtig, fir uns
als Partner aber auch fir Sie als Kunde. Als langjdhriger Partner schenken wir dem Versicherungsmakler
Neurauter unser vollstes Vertrauen.

Fir die gute Zusammenarbeit bedanken wir uns herzlich und wiinsche

lhnen weiterhin alles Gute und viel Erfolg fir die ndachsten 10 Jahre! ME@
DIE GESUNDHEITS-VERSICHERUNG

Harald Spadinger, Landesdirektor fiir Merkur Versicherung

ARAG Osterreich, der Rechtsschutz-Spezialist, ist stolz auf die langjahrige Qualitéts-
Partnerschaft mit der Neurauter Versicherungsmakler GmbH und die professionelle
Zusammenarbeit mit Bernhard Neurauter und seinem motivierten Team.

Unsere seit einem Jahrzehnt bestehende Geschaftsbeziehung zeichnet einerseits ein
hoch qualifiziertes Arbeiten und andererseits einen fairen und freundschaftlichen
Umgang miteinander aus.

Neurauter ist fiir das Unternehmen ARAG ein wichtiger und treuer Vertriebspartner sowie
fir meine Kolleginnen und Kollegen und mich ein verldsslicher Partner ersten Ranges. MACHT STARK.

Mag. Dr. Gerhard Kalcik, Leiter Vertrieb fiir ARAG Osterreich

Die Donau Versicherung AG freut sich, dem Versicherungsmaklerbiiro Neurauter zum 10 jahrigen Jubila-
um sehr herzlich zu gratulieren. Wir bedanken uns fir die langjdhrige sehr angenehme Zusammenarbeit.
Die gute Qualitat und das exzellente Service des Versicherungsbiros Neurauter sind im Tiroler Oberland
flachendeckend bekannt.

Gegentiber der Donau Versicherung AG hat sich das Unternehmen Neurauter als innovativer und kun-
denorientierter Partner profiliert. Wir als flexibler und individueller Produktgeber beziehen hohe Anteile
unserer Wertschdpfung aus dem fachlichen Know How unserer unabhdngigen Vertriebspartner. So kénnen
wir gemeinsam den persoénlichen Versicherungsbedarf der Kunden im Rahmen kurzer Entscheidungswege
zuverldssig anbieten.

Die Einldsung des zugesicherten Leistungsversprechens durch schnellstmdégliche Schadens-Erledigung der
beiden Hauser wird tagtaglich gelebt. So profitieren die Kunden des Versicherungsbiiros Neurauter und
der Donau Versicherung AG innerhalb kiirzester Zeit von den Vorteilen dieser fachlichen und technischen
Servicequalitat.

Dieter Bader, Landesdirektor fiir Donau Versicherung

Seit vielen Jahren ist das unabhdngige Versicherungsmakler- und Finanzberatungsbiiro von Bernhard
Neurauter in Imst nun schon ein wichtiger und verlasslicher Partner der TIROLER VERSICHERUNG. Der
erfolgreiche All-Finanz-Makler betreut mittlerweile rund 200 Kunden der TIROLER VERSICHERUNG und
stlitzt sich dabei auf innovative Produkte und mapgeschneiderte Lésungen, wie sie von der TIROLER an-
geboten werden. Als Marktflhrer, bei dem jedes zweite Haus in Tirol versichert ist, ist es der TIROLER und
seinen Partnern ein besonders wichtiges Anliegen, den Kunden die bestmdgliche Beratung und Betreuung
zu bieten. Bei der TIROLER VERSICHERUNG werden deshalb alle Entscheidungen direkt in Tirol getroffen
und samtliche Versicherungsprodukte an die Bedtrfnisse des Landes und seine Bewohner angepasst.

Wir wiinschen dem engagierten Unternehmer auch kiinftig viel Erfolg und freuen uns auf eine weitere
erfolgreiche Zusammenarbeit zum Vorteil der TIROLER-Kunden.

Ronald Schmid, Leiter Maklerservice fiir Tiroler Versicherung

L Als langjahriger Partner - fast von Beginn an - schatzen wir die Kontinuitat, die besondere Professionali-
tat und Verldsslichkeit, die Bernhard Neurauter und sein engagiertes Team auszeichnen. Gerade in unserer
Branche ist es wichtig, aktuelle Entwicklungen und Risiken immer zu beobachten und durch standiges
Lernen fur unsere Kundinnen und Kunden am Ball zu bleiben. Das Blro Neurauter nutzt hier aktiv die
angebotenen Aus- und Weiterbildungsmdglichkeiten und punktet dadurch mit

fundiertem Versicherungswissen und qualifizierter Beratung. Wir gratulieren ganz

herzlich zum 10jdhrigen Jubildum und freuen uns auf die weitere Zusammenarbeit!" @

Peter Auer, Leiter Landesdirektion Tirol fiir

®
Ziirich Versicherung ZURICH

Partnerschaft mit Zukunft

Es ist stets wichtig sich auf jemanden verlassen zu kdnnen. Auf Familie, Freunde, Partner. Dies gilt fir den
privaten Bereich, genauso sind aber auch im Wirtschaftsleben Partnerschaften unerldsslich.

Die Generali in Tirol hat mit der Neurauter GmbH vor mittlerweile zehn Jahren einen
Partner gefunden, bei dem alle wichtigen Kriterien einer guten Geschaftsbeziehung
von Beginn an existent waren - ein Partner eben, auf den Verlass ist.

Ich wiinsche mir und bin zugleich der festen Uberzeugung, dass diese Vertrauens-
basis zwischen Neurauter und der Generali fir weit mehr als nur die nachsten zehn
Jahre fester Sockel unserer weiterhin erfolgreichen Zusammenarbeit ist!

Herzlichen Glickwunsch zum 10. Geburtstag!

Gerhard Rott, Regionaldirektor Tirol fiir Generali Versicherung
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